HOGYAN FPITSD A MARKADAT,
AMIKOR SENKI SEM I[SMER?

Nem is olyan régen én is ott alltam, ahol most te. Frissen megszerzett rendezvény-
és eskUvoOszervezd végzettséggel ugy éreztem, megvdltom a vildgot — vagy
legaldbbis a helyi piacot. Egy dolgot azonban gyorsan megtanultam: vidéken nem
pont Ggy mukddnek a dolgok, mint a nagyvarosban. Itt mindenki magdanak szervezi
az eskuvét, és az ,eskuvdszervezd” sz6 hallatan inkabb arra gondolnak, hogy ,minek
koéltenék erre, amikor én is meg tudom oldani?”.

Ezért, ha valamit elértem, az nem csak annak kdszdnhetd, hogy szeretem, amit
csindlok, hanem annak is, hogy megtanultam kitartéan épiteni a markdmat. Most
social media managerként taldn kénnyebb dolgom van — online minden kicsit
gyorsabban terjed —, de még én is keresem néha a hangom. Ha hasonl6 cipdben
jarsz, hadd osszak meg néhdany tippet, hogyan épitheted fel a sajat markadat akkor
is, ha most Ggy érzed, senki sem figyel rad.
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LEGY ONMAGAD - [iS MUTASD MEG EZT
MASOKNAK IS!

.

Az elsb |épés, hogy Oszinte legyél magaddal és a kdzdnségeddel. Nem kell mdasnak
lGtszanod, mint aki vagy. Az emberek az autentikus, emberi térténeteket keresik — azt, amitdl
megérintheted &ket.

Példdaul, amikor elkezdtem vallalkozni, nem probdltam meg elhitetni, hogy egy eskuvai
dlomgydr all moégéttem. Inkdbb elmondtam, hogy vidéki lanyként milyen kihivas
megmutatni, hogy egy eskivészervezdé nem luxus, hanem segitség. Es tudod mit? Ez az
6szinteség hozta az elsé ugyfeleimet.

Tipp: Irj arrdl, honnan indultdl, és milyen kizdelmekkel nézel szembe most is. Ezek nem
gyengeségek, hanem olyan térténetek, amelyekhez mdasok kapcsoldédni tudnak.

TALALD MEG A HANGODAT!

Amikor eskuvét szervezek, meg kell tanulnom, hogyan kommunikdljok azokkal az
emberekkel, akik azt gondoljak, egy eskuvdszervezd csak “felesleges kiadds.” Social media
managerként hasonld kihivasokkal taldlkozom: ki kell taldinom, hogyan érjem el azokat,
akiknek fogalmuk sincs, hogy szikséguk lenne rédm.

Ezért mondom, hogy a markdd hangja kulcsfontossdgl. Ha te magad sem tudod, hogyan
sz6litsd meg a célkdzénségedet, hogyan varhatod el télUk, hogy figyeljenek rad? Légy lazaq,
ha az illik hozzad, vagy komolyabb, ha a kézénséged ezt varja. A Iényeg, hogy hiteles legyél.

Tipp: Képzeld el, hogy egy bardtnddnek mesélsz a munkadrél. Az a hangnem lesz a te
hangod is!



NE FELJ A KUDARCOKTOL - TANULJ BELOLUK!

Oszinte leszek: volt idé, amikor azt hittem, hogy a vallalkozdsom kudarcra van itélve. Az elsé
egy évben aqjdnlatkérések érkeztek ugyan, de megrendelésem egy sem volt. Sokszor
eljatszottam a gondolattal, hogy taldn hagynom kellene az egészet. De nem tettem.

AztGn mire gy éreztem, végre beindulhat valami, j6tt a COVID, és mindent ledllitott. A
rendezvényszervezés egy csapdsra eltint az emberek életébdl. Az, amit addig kemény
munkaval épitgettem, egyszerlen semmivé valt. A jarvany utdn pedig mindent eldlrdl
kellett kezdenem: Ujraépiteni a bizalmat, Ujraértelmezni a helyemet a piacon, és Uj 6tletekkel
eléalini.

De nem adtam fel. Tudtam, hogy hosszu tGvon csak az szdmit, hogy folyamatosan fejlédjek.
Az idén pedig végre megtértént az, amirdl mindig is dlmodtam: a Festetics-kastélyban
szervezhettem eskuvét — ezzel egy bakancslistds almom valt valéra.

Kézben a social media manageri vallalkozdsomat is épitettem. Mivel tudtam, hogy az online
vildgban hatalmas lehetéségek rejlenek, tanulds mellett kezdtem el ezt az irGnyt. Amikor
végre kézbe vehettem a végzettségemrdl szo16 oklevelet, mar volt is egy ugyfelem! Egy cég
online jelenlétének épitésébe vaghattam bele, ami fantasztikus érzés volt.

Az én térténetem nem a tokéletes vdllalkozdsrdl szOl. Inkdbb arrdl, hogy bdarmilyen
nehézségekkel is taldlod szembe magad, mindig van kiat — ha elég kitartdé vagy, és hiszel
abban, amit csindlsz.

MUTASD MEG MAGAD!

Egy vidéki kisvarosban nehéz kitdnni. Az emberek nem szivesen probdlnak ki djdonsdgokat,
és sokszor csak azt valasztjadk, amit mar ismernek. Ezért muszdj volt megmutatnom magam:
rendezvényeken, kézésségi médidban, személyes beszélgetésekben.

Social media managerként ez taldn egyszeribb — hiszen az online vildg hatartalan —, de
még igy is ott a kihivas, hogy valami olyat adjak, amit mashol nem kapnak meg.

Tipp: Légy jelen ott, ahol a célkdézénséged is jelen van. Ha Instagramon aktivak, készits ott
tartalmat. Ha rendezvényekre jaGrnak, mutatkozz be személyesen.




LEGY TURELMES — A MARKAEPITES IDOBE,
TELIK!

A legnagyobb kihivas taldn az, hogy turelmes maradj. En sem egyik naprél a masikra
taldltaom meg az ugyfeleimet. Honapokig dolgoztam azon, hogy elérjem &ket, hogy
megértsék, miért érdemes engem valasztaniuk.

Tipp: Ne ess kétségbe, ha lassan jénnek az eredmények. Kitarté munka, folyamatos tanulés
és fejlédés nélkul senkinek sem sikerul.
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A markaépités nem egyszerU, de minden percét megéri. Mert amikor valaki rad taldl, és azt
mondja, “pont erre van szikségem," akkor tudod, hogy minden eréfeszitésed megtérdilt.

Te is keresed még a hangodat? Meséld el, hol tartasz most a mdarkaépitésben, és ird meg,
mi az, amiben segithetek! @

Iratkozz fel hirlevelemre, és rendszeresen kuldok hasznos tippeket, trukkoket és ingyenes sablonokat, hogy vallalkozasod még sikeresebb legyen.
Feliratkozéashoz kattints ide: https://marketingadrival.hu/arak/
Tovébbi tippekért és inspiracidért kovess az Instagramon: https://www.instagram.com/marketing_adrival/
Ne felejtsd el bekapcsolni az értesitéseket, hogy ne maradj le semmirdl!



