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Hogyan árazd be a szolgáltatásaidat anélkül, hogy alulértékelnéd
magad?
Hogyan árazd be a szolgáltatásaidat anélkül, hogy alulértékelnéd
magad?

Ültél már órákat a laptop előtt, és azon gondolkodtál, vajon túl
drága vagy épp túl olcsó-e az, amit kínálsz? 
"De hát ki fog ezért ennyit fizetni?" – talán már ez is megfordult a
fejedben. Nos, ha igen, hadd kezdjem azzal, hogy nem vagy
egyedül. A női vállalkozók körében az árazás a leggyakoribb
fejfájásokat okozó téma. De ne aggódj, ebben a bejegyzésben
segítek eligazodni az árazás rejtelmeiben – önbizalommal és
praktikusan.

A MEGFELELŐ  ÁRAZÁS TITKAIA MEGFELELŐ  ÁRAZÁS TITKAI

Miért olyan nehéz árazni?Miért olyan nehéz árazni?

Nézzünk szembe vele: a pénzről beszélni nem könnyű. Gyakran ott
motoszkál a fejünkben a "Nem vagyok elég jó" gondolata, vagy az
a félelem, hogy ha "túl magas" az ár, elijesztjük az ügyfeleket. De
tudd, hogy az árazás nem csak arról szól, hogy mennyi pénzt
kapsz kézhez, hanem arról is, hogy mit kommunikálsz magadról
és a márkádról.
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5 lépés az árazási önbizalom építéséhez5 lépés az árazási önbizalom építéséhez

1. Tudd, hogy mit érsz!
Ahhoz, hogy megfelelő árat állapíts meg, először ismerd fel az
értékedet. Kérdezd meg magadtól:

Milyen problémákat oldasz meg az ügyfeleidnek?
Mennyi időt, energiát és szakértelmet fektettél a
szolgáltatásodba?
A válaszokat írd le, és nézz rájuk, amikor bizonytalankodsz.

2. Nézz körül a piacon!
Nem másolásról van szó, hanem inspirációgyűjtésről. Vizsgáld meg,
mások milyen árakat szabnak hasonló szolgáltatásokért. Ez egy jó
kiindulópont lehet, hogy lásd, hol helyezkedik el a te ajánlatod a
piacon.

3. Vedd figyelembe az idődet és a költségeidet!
A vállalkozásod nem csak a munkáról szól, hanem a háttérben lévő
költségekről is:

Eszközök, programok, anyagok.
Idő, amit tanulással töltesz.
Adminisztráció és ügyfélkommunikáció.
Ez mind értéket képvisel, amit bele kell kalkulálnod az áraidba.

info@marketingadrival.hu www.marketingadrival.hu

4. Legyenek csomagjaid!
Az ügyfelek szeretik az egyértelműséget, és te is könnyebben
állíthatsz össze árakat csomagajánlatokkal. Például:

Alapcsomag: Tartalomtervezés havonta, néhány kreatív poszt.
Haladó csomag: Stratégiai tervezés, elemzések, teljes körű
menedzsment.

5. Kommunikálj magabiztosan!
Az árad csak akkor lesz elfogadható, ha te magad is hiszel benne.
Amikor árat mondasz egy ügyfélnek, állj ki mellette határozottan. Ne
kérj elnézést az áraidért, és ne kezdj el mentegetőzni!
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Először is: vonzhatunk olyan ügyfeleket, akik nem tisztelik az
időnket és munkánkat. Másodszor, alacsony árazás mellett
nehezebb fenntartani a motivációt, és idővel belefáradhatsz
abba, hogy úgy érzed, nem kapod meg a megfelelő elismerést.
Egy tisztességes ár nem csak neked ad önbizalmat, hanem az
ügyfeleknek is azt üzeni, hogy értékes, amit kínálsz.

MI TÖRTÉNIK, HA ALULÁRAZZUK MAGUNKAT?MI TÖRTÉNIK, HA ALULÁRAZZUK MAGUNKAT?

Hogyan segíthetek én neked ebben?Hogyan segíthetek én neked ebben?

Árazni nem egyszerű, de fontos lépés ahhoz, hogy megmutasd a
világnak: a te munkád értékes, és megéri a befektetést. Te is úgy
érzed, hogy ideje újragondolni az áraidat? Kezdj hozzá még ma,
és ne feledd: minden árazási döntés egy lépés a sikered felé.
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Ha bizonytalannak érzed magad az áraid kialakításában, itt
vagyok, hogy támogassalak! Együtt átbeszélhetjük a
szolgáltatásaidat, a célcsoportodat, és közösen megtalálhatjuk
az ideális árazási stratégiát. Hidd el, az önbizalommal kialakított
árak nem csak több bevételt, de kevesebb stresszt is hoznak!

Elfogyott az ötleted, de nem szeretnéd, hogy a tartalomkészítés stresszes legyen? Nézd meg, hogyan
segíthetek én abban, hogy vállalkozásod online jelenléte könnyed, inspiráló és hatékony legyen. Kattints ide,

és ismerj meg:: https://marketingadrival.hu/arak/
További tippekért és inspirációért kövess az Instagramon: https://www.instagram.com/marketing_adrival/! 

Ne felejtsd el bekapcsolni az értesítéseket, hogy ne maradj le semmiről!


